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هيكل دراسة جدوى لمطعم

ز : تحليل السوق. 1 فهم عملائك والمنافسي 

العثور على المكان المناسب لمطعمك: تحليل الموقع. 2

تقييم الجدوى المالية لفكرة مطعمك: التحليل المال  . 3

التخطيط للعمليات الفعالة: التحليل التشغيلى  . 4

5 .  
ام باللوائح والمتطلبات: التحليل القانونز ز الالي 

6 .  
الاستفادة من التكنولوجيا لتعزيز تجربة العملاء: التحليل الفنز

أجندة الدورة التدريبية 
Course Agenda 
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تحديد نطاق دراسة الجدوى: 1الخطوة 

إجراء البحث الأول  : 2الخطوة 

والمنافسةتحليل السوق : 3الخطوة 

أجندة الدورة التدريبية 
Course Agenda 

عملية إجراء دراسة جدوى مطعم
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أجندة الدورة التدريبية 
Course Agenda 

SWOTإجراء تحليل : 4الخطوة 

تطوير المفهوم وخطة العمل: 5الخطوة 

إجراء التحليل المال  : 6الخطوة 

تحليل النتائج وإعداد تقرير التوصيات: 7الخطوة 

عملية إجراء دراسة جدوى مطعم
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لمطعمالتعرف على المفاهيم الأساسية لدراسة الجدوى •

  بحث للمعرفة المقومات الأساسية •
التسويق 

دراسة الجدوى؟أهمية ما ه  •

  دراسة الجدوى؟•
ما هو الجزء الأكير أهمية فز

أهداف الكورس
Course Objectives
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ة  الأولالمحاضز
Lecture 1
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ز : تحليل السوق فهم عملائك والمنافسي 

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

  دراسة الجدوى ه  تقييم طلب السوق المحلى  لمطعمك
.  الخطوة الأول فز

:فهم السوق الخاص بك عن طريق الإجابة على أسئلة مثليمكنك 

  المنطقة؟•
ز فز   من العملاء المحتملي 

هل هناك ما يكقز

ما ه  تفضيلاتهم واحتياجاتهم؟•

ز نفسك عنهم• ؟من هم منافسوك، وكيف يمكنك تميي 

كيف تحديد ما إذا كان هناك سوق لمفهوم مطعمك و يمكنك ومن خلال القيام بذلك، 

ز نفسك عن  ا إجراء . المنافسةيمكنك تميي 
ً
ز أبحاث السوق ومجموعاتوأيض كي 

الي 

.البيانات الأخرى للحصول على نظرة ثاقبة لطلب السوقوجمع 
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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العثور على المكان المناسب لمطعمك: تحليل الموقع

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

يعد موقع . مكبمجرد تحديد السوق المستهدف، فقد حان الوقت للعثور على الموقع المثال  لمطع

 حاسمًا مطعمك 
ا
  تحديد نجاح المطعمعاملً

.فز

:الموقع الجيد

•  
مرن 

بسهولةإليه يمكن الوصول •

للسياراتلديه مواقف •

ز البناء والمتطلبات القانونية الأخرى ا إل مراعاة قواني 
ً
الموقع دام باستخ. ستحتاج أيض

.المناسب، ستتمكن من جذب المزيد من العملاء وزيادة إيراداتك
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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إن إدارة مطعم هو عمل تجاري، وستحتاج إل إنشاء. المالدعونا نتحدث عن 
.خطة مالية لضمان نجاحه

:يجب أن يغط  التحليل المال  ما يلى  

تكاليف البدء•

النفقات الجارية•

توقعات الإيرادات•

إسقاط التدفق النقدي•

الاستثمارالعائد المتوقع على •

.تخطيط للطوارئخلال التنبؤ ببياناتك المالية، ستتمكن من تقدير ربحيتك والمن 

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

طعمكتقييم الجدوى المالية لفكرة م: التحليل المال  
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الإيجار الشهري
7%

الدهان
6%

الأرضية
8%

نظام الإضاءة والإنذار
9%

اللوحة الخارجية  
5%

أجهزة التكييف
7%

جر ماكينة شواء الير
6%

د ثلاجة الحفظ والتجمي
4%

ثلاجة العرض
4%

تكلفة الأجهزة الأخرى
5%

مقلاة البطاطس
14%

(4/16)طاولات وكراس  
14%

لالخامات اللازمة للتشغي
3%

أجور ومرتبات
8%

رسوم وخدمات 
0%

تكلفة 

  المتوسط 
مصروفات المطعم الشهري فز

12,808

  المتوسط 
مصروفات المطعم السنوية فز

153,696

ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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وجبة برجر
50%

بطاطس
40%

وبات غازية مشر
10%

سعر

  المتوسط 
دخل المطعم الشهري فز
39,900

  المتوسط 
دخل المطعم السنوى فز
478,800

ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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ةتطبيق على الدراس: تحليل السوق
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  دراسة الجدوى حول التخطيط للعمليات اليومية السلس
ة والفعالة يدور عنصر التحليل التشغيلى  فز

.لمطعمك

  ذلك
  اعتبارك الموارد المختلفة المطلوبة لتشغيل مطعمك، بما فز

:ضع فز

التوظيف•

المعدات•

اللوازم•

.المخزوندارة إ•

  تحديد مستويات التوظيف المثالية لمطعم
ك، واختيار المعددات يمكن أن يساعدك إجراء التحليل التشغيلى  فز

داء أو الإيجدار  طريقدة عمددل مدن خدلال تحليدل. ، وإنشداء سلاسدل التوريدد للحفدا  عدلى جدودة الطعدامالمناسدبة للشر
.مطعمك، يمكنك تحديد الموارد اللازمة للعمليات الناجحة

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

الفعالةالتخطيط للعمليات: التحليل التشغيلى  

مطعم البيكسرارأكتشف ا 
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ز واللوائح، مثل ام بالعديد من القواني  ز
:يتطلب تشغيل المطعم الالي 

اخيص والتصاريددددح اللازمة• الحصول على الي 

ام بقواعد الصحة والسلامة• ز الالي 

يبية• امات الصرز ز ز تقسيم المناطق والوفاء بالالي  اتباع قواني 

ز يعدددددد إجدددددراء بحدددددث حدددددول المتطلبدددددات القانونيدددددة لمطعمدددددك والت كدددددد مدددددن امتثالدددددك لجميدددددع القدددددو  اللدددددوائح و اني 

  الت كددد مددن أن م. المعمددول بهددا أمددرًا بددال  الأهميددة
  فز
طعمددك يعمددل يمكددن أن يسدداعدك إجددراء التحليددل القددانونز

  المستقبل
.ضمن القانون وتجنب المشكلات القانونية المحتملة فز

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

  
ام باللوائح والمتطلبات: التحليل القانونز ز الالي 
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ا  ً مجيوأخي    الاعتبار الاحتياجات التكنولوجية والير
.  ات لمطعمك، عليك أن ت خذ فز

:  مثل

أنظمة نقاط البيع•

أنظمة الحجز•

نت• منصات الطلب عير الإني 

  تبسيط عملياتك وت•
  يمكن أن تساعد فز

عزيز تجربة التقنيات الأخرى الن 
.العملاء

  
  هو تحديد الحلول التقنية الن 

  النهاية، الهدف من التحليل الفنز
من ش نها أن فز

ت عملائك تخدم احتياجات مطعمك على أفضل وجه، مع تلبية احتياجات وتفضيلا 

ا
ً
.أيض

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

  
جربة العملاءالاستفادة من التكنولوجيا لتعزيز ت: التحليل الفنز
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ة  الثانيةالمحاضز
Lecture 2
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:ما يلى  يتضمن الدراسة تحديد نطاق 

تحديد مفهوم مطعمك •

السوق المستهدف •

انية • ز المي 

•  
الجدول الزمنز

  تحديد ما تحتاج إل تحقيقه والموارد سيساعدك 
  ستحتتحديد نطاق دراستك فز

.للقيام بذلكاجها الن 

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

تحديد نطاق دراسة الجدوى: الأولالخطوة 

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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وري إجراء بحث أول  لفهم السوق .قبل البدء بدراسة الجدوى، من الصرز

:حولجمع معلومات يمكنك 

اتجاهات الصناعة •

ز • تفضيلات المستهلكي 

عادات الأكل •

الأسعار •

  ذلك تقارير السوق و المعلومات من يمكنك جمع 
قواعد مجموعة متنوعة من المصادر، بما فز

.البيانات الحكومية والجمعيات التجارية

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

إجراء البحث الأول  : الثانيةالخطوة 

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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:التنافس  حان الوقت لتحليل السوق والمشهد 

ز 3حدد )يجب تحديد منافسيك • .(منافسي 

.لديهمالقوة والضعف نقاط •

  يستخدمونها لجذب العملاءالأساليب •
.  الن 

اتك التنافسية• ز .حدد مي 

  السوق لثلاث سنو •
.اتتحديد الفرض والتهديدات فز

.تحديد حجم السوق وإمكانات النمو•

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ةتحليل السوق والمنافس: الثالثةالخطوة 

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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اتيجية اأداة SWOTيعدددددددد تحليدددددددل • يم قيمدددددددة تسدددددددتخدم لتقيدددددددسدددددددي 

  مطعمدددددددددك
. نقددددددددداط القدددددددددوة والضدددددددددعف والفدددددددددرص والتهديددددددددددات فز

  تتطلددب هددذخ الخطددوة تحديددد العوامددل الداخليددة والخارجيدد
ة الددن 

.قد تؤثر على نجاح مطعمك

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

SWOTإجراء تحليل : الرابعةالخطوة 

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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: تحدديجب تطوير خطة عمل شاملة للمطعم 

.مفهوم مطعمك•

.بيان المهمة•

.الجمهور المستهدف•

اتيجية التسويق• .اسي 

.الطعامقائمة•

.ي  التسع•

.التوظيف•

.  الخطة المالية•

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ملتطوير المفهوم وخطة الع: الخطوة الخامسة

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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هيكل التمويل1.

الموازنة الافتتاحية2.

قائمة الدخل3.

ROIالعائد على الاستثمار 4.

قائمة التدفق النقدي5.

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

إجراء التحليل المال  : السادسة الخطوة 

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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بك وإعداد بعد الانتهاء من الخطوات السابقة، حان الوقت لتقييم نتائج دراسة الجدوى الخاصة

.يجب أن يقدم التقرير ملخصًا للنتائج النهائية. تقرير يتضمن التوصيات

نس-جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

وصياتتحليل النتائج وإعداد تقرير الت: الخطوة السابعة

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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رات 1. (موضوعية الدراسةمناقشة )الاختيار وضع مير

.2  
(  مدلول دقة الأرقام)الدراسة تحديد نسب الانحراف فز

( شمولية المعلومات)المعلومات رصد مصادر جمع 3.

( منطقية الدراسة)المستهدفة اختيار الفئة 4.

ز دراسة 5. (  حجم السوق ونسب النمو)المنافسي 

وقصة نجاحالتقييم 

مطعمعملية إجراء دراسة جدوى 
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لكمشكرًا 

نس–جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 


