
الفرنشايز

الفصل الثاني:
اختيار الامتياز
التجاري الصحيح

العناصر التي يجب
أن تؤخذ في عين
الاعتبار عند اتخاذ
قرار الحصول على
امتياز تجاري

عناصر الامتياز
الناجح

أساليب منح الامتياز

نظام الوحدة
الأساسية

منح الامتيازات
المتعددة الوحدات

Master)
(Franchise

بيع الفرنشايز من
Sub- الباطن
Franchise

أنواع نظم الامتياز

امتياز التصنيع
Manufacturing

Franchise

امتياز صيغة العمل
Business Format

Franchise

امتياز التوزيع
Distributing
Franchise

المزايا والعيوب

لمشتري حق
الامتياز

لصاحب الامتياز
(للشركة الأم)

كيف تختار الامتياز
الذي يناسبك؟

سبع خطوات للتأكد
من جدوى الاستثمار
في حق الامتياز

جدول للمقارنة

متطلبات الحصول
على الامتياز
التجاري

المتطلبات القانونية

المتطلبات المالية

البحث عن الفرص
التجارية في مصر

تمويل مشروعات
الفرنشايز في مصر

الفصل الأول:
مقدمة في إدارة
نظم الامتياز
التجاري

تعريف الامتياز

بعض إحصائيات
الامتياز التجاري في
العالم والشرق
الأوسط

الأركان الأساسية
لإدارة نظم الامتياز

التجاري

مانح الامتياز

الحاصل على
الامتياز

عقد الامتياز

حزمة الامتياز

رسوم الامتياز

منطقة الامتياز

برنامج تطوير نظم
الامتياز التجاري

هو أن تؤجر شركة أو
مؤسسة  علامتها التجارية
المميزة إلى شخص آخر
 يرغب في الاستفادة من
نجاح المنتج والاسم

التجاري مقابل مبلغ يدفع
إلى مانح الامتياز

كلمة فرنسية الأصل
مشتقة من فعل
A�ranchir وتعني
Free أن تكون حرا

of Servitude

هو صيغة للتعامل
التجاري بين طرفين

مانح الامتياز
Franchisor

ممنوح الامتياز
Franchisee وهو
الطرف المستفيد

العقد الذي يمنح بمقتضاه
الطرف الأول (مانح
الامتياز) حق استخدام
حقوق الملكية الفكرية
للطرف الثاني (ممنوح
الامتياز) لتمكينه من بدء
النشاط التجاري وأداء
العمل في منطقة الامتياز

القدرة الإدارية
والمالية

الاستعداد للعمل
الشاق

الاستعداد للالتزام
بنظام عمل مانح

الامتياز

الالتزام بدفع رسوم
الامتياز

أطراف العقد

مدة العقد

حزمة الامتياز

التزامات مانح
الامتياز

التزامات ممنوح
الامتياز

المنطقة الجغرافية

شروط إنهاء العقد
والأمور المترتبة
على ذلك

المعرفة الفنية
والتقنية

نظام العمل

أدلة التشغيل

التدريب الأولي
والمستمر

الدعم الإداري
والتشغيلي

رسوم الترخيص
باستخدام الاسم
التجاري والعلامة

التجارية

تكلفة نقل نظام
العمل والتدريب

الأولي

تكلفة المساندة
الفنية والإدارية

رسوم التسويق
والترويج

المنطقة الجغرافية التي
يتم الاتفاق عليها في العقد
القانوني للامتياز التجاري
بين مانح الامتياز وممنوحه
لتشغيل النشاط ضمن
إطار هذه المنطقة

اختر علامة تجارية
ناجحة

الحصول على
التمويل

قم بتوظيف فريق
نواة قوي

اعمل بجد

استعد للتخلي عن
ميولك الإبداعية

الزيادة المستمرة
في المبيعات

طول الخبرة العملية

مدى انتشار السلعة
في السوق

توحيد مستوى
الجودة

واستمراريتها

وجود عناصر تفوق
على المنافسين

وجود شريحة
سوقية قوية

يقوم في هذا النظام
صاحب الامتياز
التجاري

(Franchisor) بمنح
حق الامتياز لوحدات
فردية بطريقة
مباشرة

وفيه يدفع مشتري
الفرنشايز مبلغ إجمالي
منخفض لشراء عدة
وحدات من نفس

الفرنشايز (فرع) لحسابه
الشخصي ولا يتصرف فيه
بالبيع أو الإيجار بدون
موافقة مسبقة من البائع

منح الامتياز المتعدد
الوحدات مع احتفاظ
المشتري بحق بيع
أو إيجار الامتياز في
إقليم محدد

اسم تجاري ناجح

علامة تجارية
مرموقة

حقوق فكرية تتمتع
بالحماية

أعلى نقطة في
منحنى التعلم مرورا
بالتجربة والخطأ

التقييم الشخصي
للامتياز

مقارنة الامتياز
بغيره من الامتيازات

دراسة شروط شراء
حق الامتياز

الفحص الواقعي
لشروط حق الامتياز

ادرس شكل
المطالبات المالية

احصل على مشورة
محترفة

اعرف حقوقك
القانونية


