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نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ة الأولى المحاضز



أجندة الكورس

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ةالناشئالمشاري    عأنواع•

وعمفهوم• الناشر  المشر

وعلبدءولىالأالتمويلمصادر• المشر

؟مستثمر علىالحصولتريدلماذا•

المستثمريننواعأ•

الأعمالومشعاتحاضنات•

وعالتمويليةالفرصتقييم• الناشر  للمشر

  التمويلإحصائيات•
قفز وسطالأالشر

وعمراحل• تستثماراال لجذبالمشر



أنواع المشاري    ع الناشئة

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

  SMEsالمشاري    ع التقليدية

ز داخل الس• وع صغي  أو متوسط له منافسي  .وقمشر

  الأساس على•
  الأرباحيعتمد فز

.جنز

.ينمو من خلال زيادة المبيعات وحجم العملاء•

.نسبة مخاطرة محسوبة•

ط•  ليس شر
 
وعا  أن يكون مشر

 
 رياديا

 
 ر أو مبتكا

 
.ا

.يقوم بتطوير المنتجات والخدمات•

 STARTUPمشاري    ع الستارت أب

وع يعتمد على إيجاد حل لمشكلة لها أثر مج• .تمع  مشر

  الأساس على التكنولوجيا •
وع معتمد فز مشر

(  
ونز (.تطبيق موبايل أو موقع إلكير

  الأرباح•
.يقدم حل للمشكلة ثم يجنز

نسبة مخاطرة عالية 

قائم على البتكار

.يملك القدرة على التوسع والنمو الشي    ع•



وع الناشر   مفهوم المشر استارت أب
Startup Definition 

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

وع الناشر  التكنولوج   فكرة    الأساس علىاالمشر
استخدام التكنولوجيا لحل بتكارية قائمة فز

 وتحقق ربح،ويمكنها النمو داخل السوق،مشكلة ما داخل المجتمع
 
 مستقبليا

 
.ا

وع الأساسية :أدوات إنشاء المشر

ز االتكنولوجي التمويل التأسيس  المؤسسي  خطة العمل المنتجات أو الخدمات



التمويل 
الشخص  

مسابقات
ريادة 
الأعمال

كاء الشر
ز  المؤسسي 

تمويل 
الأهل

والأصدقاء

حاضنات
الأعمال

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

وع مصادر التمويل الأولى لبدء المشر



نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ز الفكرة،لتطبيق: المال• حجموزيادةالعملياتلتوسيعالسوق،ودخولللتسويقالمنتج،لتحسي 

  للدخولالعمل،فريق
.جديدةأسواقفز

اتيجيةالعلاقات• .للمستثمرالسير

حاتالستشاراتوتوفي  العملى  الدعم• (.المباشر غي  التدريبأوالإرشاد)هامةلقراراتوالمقير

كةمصداقيةزيادة•   الشر
.السوقفز

كةالسوقيةالقيمةمضاعفة•   للشر
.المقبلةالستثمارمراحلفز

،)معينةبمهامالدعم•  
كةحجمبسببتحقيقهايصعبمهام(إلختوظيف،إعلان،أعمال،تطويرتقنز الشر

كاتهأوعلاقاتهبسببوسلسمبسطبشكلتحقيقهاالمستثمروباستطاعةالمواردأو هاأوشر .غي 

لماذا تريد الحصول على مستثمر؟



ز  مد نعتالذين )المستثمرين المقربي 
(عليهم Personal Investor

المستثمر الملائك  
Angel Investor

  مرحلة البذرة 
مع أو بدون )مستثمر فز

(حاضنة Seed Investor

يءالجر مستثمر رأس المال 
Venture Capitalists

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ينمستثمر أنواع ال



حاضنات الأعمال ومشعات الأعمال

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

  Acceleratorsمشعات الأعمال

لكن مع وجود مدة ،حاضنات الأعمالتشبه

ة الحتضان .ونوعية المشاري    ع المحتضنةمحددة لفير

  مدة زمنية 
حيث تقدم مشعات الأعمال برامجها فز

  مراحلة ما بعد ، محددة
سيسألتاوللمشاري    ع فز .

  Incubatorsحاضنات الأعمال

ريادية ه  برامج تشاركية مصممة لتساعد المشاري    ع ال

  مراحل البذور، فه  تس
  النجاح فز

اعد رائد الجديدة فز

  تقديم التدريب والإرشاد وحل المشك
لات الأعمال فز

، كما توفر له الإمك وعة الناشر  انية المرتبطة بمشر

.الوصول للتمويل بربطه بالمستثمرين



نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ة الثانية المحاضز



وع الناشر   تقييم الفرص التمويلية للمشر

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

   Investorالمستثمر

كة• ،يقدم رأس المال والدعم الكامل للنمو الشر
.ويستخدم شبكة علاقاته

  حالة الحصول على•
كة فز يدعم موقف الشر
.استثمارات مستقبلية

.يملك نسبة مخاطرة عالية•

أسهم أو حصة من للحصول علىيسع•
كةأ .صول الشر

كة•   القرارات الخاصة بالشر
.يتدخل فز

ة•   مراحل كثي 
كة فز .يشكل دعم قوي للشر

نه يملكمن الصعب تخارج المستثمر لأ •
كة   الشر

.حصة فز

 Financierالممول

 أن يقدم الدعم للمشر •
 
طا .وعيقدم رأس المال فقط، وليس شر

.  ينتظر الحصول على الأرباح•

.              ل يمتلك نسبة مخاطرة عالية•

 له، •
 
كة ليس هدفا الحصول على حصة أو أسهم من الشر

.يهتم بالمكسب والأرباح

كة بعد تحقيق أرباح• .يسهل تخارجه من الشر

ة•   حالت كثي 
كة فز .يمثل ضغط على الشر



نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ق الأوس   الشر
طإحصائيات التمويل فز



نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

ق الأوس   الشر
طإحصائيات التمويل فز



وع لجذب ال  ستثماراتمراحل المشر

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

الفكرة
Idea stage

الستخدامحالة 
Use case 

الفكرةىجدو الذي يثبت الأدنز الحد 
Minimum viable product 

إثبات لمفهوم الفكرة
Proof of concept 

مرحلة ما قبل التأسيس
Pre seed 

مرحلة التأسيس
Seed 

(أ)مرحلة التطوير 
Series A 

(ج)مرحلة التطوير 
Series C

(ب)مرحلة التطوير 
Series B

مرحلة النمو والتوسع
Scale up 



وع الريادي   المشر
ما يبحث عنه المستثمر فز

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

الشغف •

الجدية والإضار•

مشكلة واضحة وحل واضح •

فهم للفكرة وللسوق ولطبيعة العملاء •

قدرة الفكرة على التطبيق والنمو •

  الفكرة والحل •
الإبداع فز

ة وقوة فريق العمل • الخي 

صعوبة تكرار الفكرة •

العائد من الستثمار •



تمويلإعدادات الحصول على

نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

  إ•
افز نس موديل أو خطة العمل بشكل احير ز عداد البي 

وعك، وحجم التمويل، والمقابل للمستثمر• حدد نوع التمويل المناسب لمشر

  تود أن تتواصل معهاا •
كتب قائمة بجهات التمويل النر

جمع المعلومات الخاصة بجهات التمويل•

• 
 
 قويا

 
جهز عرضا

  التواصل مع المستثمرين•
ابدأ فز

نقاط الضعف والقوة لديك-اكتب تقارير عن المقابلات •

جهز صفقتك الأساسية•



نس  –جميع الحقوق محفوظة  ز إعمل بي 

 لكم
 
شكرا


