
التسويق العقارى

التسويق العقاري وبدايته  (أعمال
السمسرة)

التسويق العقاري في داخل مصر
REALTORS)) وخارجها

مفهوم التسويق العقاري

منظومة التسويق العقاري

• Agent (Broker)

Sales

• Mortgage agent

• Buyer & seller

مراحل عملية التسويق العقاري

التقييم العقاري

البيوع المثليه

طريقه الرأسماليه

حساب التكلفه

تقييم الارض - توفيق الناتج

القيمه فى حاله عدم الهدم

القيمه فى حاله الهدم

Date Base

حسب الغرض من الشراء

حسب القوه الشرائيه

data انواع ال

خطوات مراحل العملية البيعية

مرحله التعارف

التعريف بالشركة

الخدمات التى تقدمها شركتك

مناطق العمل

نوع العميل واحتياجاته

البائع

المشترى

BUSSINESS PLAN

Ambition الطموح

How can you build it and reach
it

Target تجنب ان تعمل بدون

انواع العقارات

السكنية

تجارية

ادارية

الصناعية

العقارات السكنية

ارض

عمارة

شقة

دوبلكس

pent house

فيلا

توين

تاون

الاتجاهات

اتجاهات الهواء

التشطيبات

انواع العقود

عقد الاتفاق المالك والمشتري

عقد بيع ابتدائي

عقد بيع حكم صحة توقيع

عقد بيع حكم صحة ونفاذ

عقد بيع مسجل

عقد الايجار قانون جديد

العمولات

البيع للمالك او المشتري

الايجار للمالك او المستأجر

الايجار المفروش للمالك والمستأجر

sellers leads

العقار اهم ام المشتري

ما الذي يبحث عنه المالك

ماذا يريد البائع من الوسيط

المعرفة الكاملة بمنطقة البيع

buyers leads

دوافع الشراء

ما هي  احتياجات المشتري

عرض المشروعات المتاحة للعميل

انهاء الصفقة

scripts

broker character

�rst call

وضع اهداف المكالمة

الخروج بافضل النتائج

المتابعة

حسن التعامل مع المواقف الصعبة

توقع عدم اعجاب العميل بالعقار

طريقة الاستفسار

مهارات التحدث مع العميل

الصبر والاصغاء

الثقافة ومعرفة اخبار السوق

التحدث بالايجابية

لا تلق باللوم على احد

انسي المبيعات الفاشلة

انواع  العملاء

العميل الصامت

العميل الثرثار

المجادل والمشكك

العصبي وكبير السن

كيف تصبح مسوق عقاري متميز

السمعة

التفرد

open houses


