
المعاملات البنكية فى
التصدير

المقدمة

المعاملات البنكية في التصدير نتحدث
عن التصدير، وما هي الأوراق التي
تحتاجها لتفتح حساب لشركتك. كما
يجيب الكورس عنمجموعة من الأسئلة
مثل: ما هي البطاقة الاستيرادية؟ ما هي
السلع المناسبة للتصدير؟ وما هي

الفاتورة المبدئية؟

اختيار السوق

طبيعة المستهلك وعادته

الأحوال السياسية والاقتصادية
والاتفاقيات التجارية. مثال: اتفاقية اغادير

* المغرب

العملة المحلية وقوتها الشرائية

موسمية الشراء

موسم التخفيضات

الأحوال السياسية (النظام السياسي –
العلاقات السياسية مع مصر)

الأحوال الاقتصادية
العملة - استقرار سعر الصرف -
العملة الصعبة المستخدمة في
التعامل - آليات الأسواق

الموقع الجغرافي (الدول المجاورة – مدى البعد عن مصر –
ً أفضل المواني وطرق النقل براً وبحرا

القوانين الهامة قانون الجمارك – نظام الفصل في
المنازعات القضائية – بعض
المعلومات  عن أنواع الشركات

ثقافة البلد اللغة – العادات والتقاليد –
المناسبات والاحتفالات – الإجازات

إعداد المنتج للتصدير:
المنتج يتم بيعه بنجاح في السوق المحلي وطالما قررت أن تنفذ إلى سوق

معين فهناك العديد من الأسئلة
المتعلقة  بالمنتج بنفسه يجب

الإجابة عليها، وهي:

هل يحتاج المنتج إلى تعديلات؟

هل منتجك يحتاج إلى تدريب
العملاء على استخدامه؟

هل يحتاج المنتج لخدمة ودعم ما بعد
البيع؟

هل منتجك مرن بالقدر الكافي
لتلبية رغبات فئات مختلفة؟

هل منتجك مرن بالقدر الكافي
لتلبية رغبات فئات مختلفة؟

كيف يمكن للمصدر الحصول على
معلومات عن سوق محدد؟

الاتصالات الشخصية  التي تنشأ
خلال الزيارات المنتظمة للسوق

الخارجي

المعارض والتي تعتبر من أفضل الطرق
لمقابلة العملاء الحاليين، والاتصال

بعملاء متوقعين،
النشرات المقدمة من المؤسسات

المحلية المختلفة

المصادر الحكومية

السفارات الأجنبية ومخاطبة الملحق
التجاري داخل كل سفارة من أفضل
الحلول  لضمان جدية المستورد

الخارجي

الصحف القومية والمجلات
الاقتصادية المتخصصة

الإجراءات التصديرية

مستندات التصدير

التراخيص, والشهادات اللازمة للتصدير
ومنها شهادة صحية، وشهادة اختبار
المواصفات, وشهادة صحية نباتية,

وأخرى صحة بيطرية, ورخص التصدير.

أما الوثائق المطلوبة فهي بحسب
صنف المنتج المراد تصديره

أولاً: بالنسبة للأشخاص الطبيعين
(الأفراد)

أن يكون مقيداً في السجل
التجاري مذكوراً فيه نشاط التصدير

ألا يقل رأس المال المثبت في السجل
التجاري عند القيد عن 3000 ج

ألا يكون قد سبق الحكم عليه بعقوبة
جنائية أو عقوبة مقيدة للحرية في جريمة
مخلة بالشرف أو الامانة في أحد الجرائم
المنصوص عليها في قوانين الاستيراد
والتصدير أو النقد أو الجمارك  أو
الضرائب أو التموين أو التجارة ما لم

يكن قد رد إليه اعتباره

ألا يكون قد أشهر إفلاسه ما لم
يكن قد رد اعتباره

ألا يكون من العاملين بالحكومة أو
بقطاع الأعمال العام

الشخص الاعتباري (الشركة)

أن يتوافر في الشريك المتضامن
وفيمن له الحق للإدارة والتوقيع

الشروط الآتية:

ألا يكون قد سبق الحكم عليه بعقوبة
جنائية أو عقوبة مقيدة للحرية في جريمة
مخلة بالشرف أو الأمانة في أحد الجرائم
المنصوص عليها في قوانين الاستيراد
والتصدير أو النقد أو الجمارك أو

الضرائب أو التموين أو التجارة، ما لم
يكن قد رد إليه اعتباره

ألا يكون قد أشهر إفلاسه ما لم
يكن قد رد اعتباره

ألا يكون من العاملين بالحكومة أو
قطاع الأعمال العام

أن يكون عقد أو سند إنشاء
الشخص الاعتباري أو الشركة

مشهراً طبقاً للقانون،  ويكتفي بأن
يكون ذلك ثابتاً في مستخرج

السجل

أن يكون من أغراض الشخص الاعتباري
أو الشركة التصدير أو الإتجار أو الإنتاج

الشركات المتمتعة بالجنسية
المصرية والتي يوجد مركزها
الرئيسي في مصر  الموسسات
العامة والجمعيات التعاونية

واتحاداتها  

رسوم القيد والجديد في سجل
المصدرين

خطوات فحص وتحليل الصادرات

يتم انتقال لجنة الفحص لمكان الفحص
سواء كان من مناطق الإنتاج – المضارب
– المواني – محطات التعبئة – المصانع،
وفي حالة المطابقة يتم ختام طرود
الرسالة بختام الهيئة إذا كان هناك

تحليلات للسلعة فإنه يتم في المحطة أو
المصنع أو المعمل بالفرع، وتمنح النتائج

فوراً.

نظام الفحص الظاهري

وتيسيراً على السادة المصدرين
ولتخفيف الأعباء عنهم فإنهم سيتمتعون
بنظام الفحص الظاهري للمصدرين
المستوفين القواعد التي تضمنها القرار
501 لسنة 1991، ويتم تسجيل أسمائهم

في سجل منشأ لهذا الغرض

ما عدا البطاطس، والفول
ً السوداني يتم فحصهم فحصا
ظاهرياً للعبوات، وما تشمل من
بيانات على الطرود طبقاً لما هو
وارد بطلب الفحص المقدم من

المصدر

ً ويتم فحص الرسائل عشوائيا
للتأكد من جدية المصدر، فإذا ثبت
عدم مطابقة الرسالة يتم إنذار
المصدر بالشطب من السجل،
ويشطب في حالة التكرار

ويتم بعدها غلق الحاوية بقفل
seal معدني مُرقم، يسمى سييل
 يستخدم لمرة واحدة ولا يمكن
فتحه إلا بالقص عند ورود الحاوية

إلى المستورد
شهادة المنشأ

شهادة تسليم للمصدر تثبت أن
السلع المصدرة ذات منشأ مصري،
 ويتم الحصول عليها خلال أو بعد
الشحن (الجوي \ البحري) وقبل

الشحن البري

كيف يمكن استخراجها؟

من الهيئة العامة للرقابة على الصادرات
والواردات، فهي المسؤولة عن إصدار
شهادة المنشأ، وتصدر خلال 24 ساعة

من تاريخ تسليم الطلب.

الأوراق المطلوبة لشهادة المنش

بوليصة الشحن

فاتورة البيع

موافقة الجهة النوعية إن وجدت

إقرار من المصدر على مطبوعات
بنسبة المكون المحلي

شهادة المنشأ (يتحدد نوعها طبقاً للدولة
المستوردة، وتكتب باللغة الإنجليزية  أو
لغة الدولة المستوردة، إلا إذا كان

الاعتماد ينص على غير ذلك).

السلع الخاضعة للرقابة النوعية على
الصادرات للقطاعين العام والخاص
بمعرفة  الهئية العامة للرقابة على
الصادرات والواردات في شكل

مجموعات

ألياف الكتان ومشتقاته

الموالح: البرتقال، الجريب فروت،
الليمون الأضاليا، الليمون البلدي،

الليمون الحلو، اليوسفي

الثوم الطازج البصل  البطاطس

مخلفات الحاصلات الزراعية (كسب بذرة
الكتان، المولاس)  الفول السوداني
 الثوم المجفف  البصل المجفف

العسل الأسود  الأرز  العصائر: عصير
المانجو، عصير الجوافة، عصير البرتقال،
عصير اليوسفي، عصير الجريب فروت،

عصير المشمش

متنوعات: البيض، الحلاوة الطحينية،
البسكويت بأنواعه، فول سوداني
محمص، عسل النحل  خضر طازجة
مجمدة: سبانخ خضراء مجمدة، بامية
خضراء مجمدة، بسلة خضراء مجمدة،

ملوخية مجمدة

إجراءات التصدير

إجراءات جمركية يتقدم المصدر أو من ينيبه بشهادة
الصادر لرئيس الدائرة الجركية مرفقاً به

المستندات

فاتورة

packing list بيان العبوة

صورة من قيد بسجل المصدرين, وفي
حالة شركات الاستثمار يتعين تقديم

موافقة الهيئة

إذن الشحن، أو تعهد بتقديمه قبل
دخول الرسالة إلى الدائرة

الجمركية

موافقات جهة العرض

إجراءات شحن

الصعوبات التي تواجة المصدرين

صعوبات داخلية

النقل الداخلي

المؤسسات الحكومية

خطوط ملاحية وخطوط طيران
وطرق برية

صعوبات خارجية

مواني غير مؤهلة، وعدد غير كافي
من الأرصفة لتلقي الشحنات

المصدرة إليها

طرق غير ممهدة أو مأمونة لنقل
البضائع (السودان والدول الأفريقية

والعراق وليبيا)

عدم تطبيق الاتفاقيات التجارية بين
مصر والدول المستوردة

عدم الإلمام بقوانين الدول المصدر
إليها المنتجات

فرض رسوم إضافية من بعض
الدول على السيارات والحاويات

الصادرة من مص

المعوقات الخاصة بشأن التعامل
مع دول الاتحاد الأوروبي

عدم قدرة المصنع المصري على التعرف
Europeanعلى المواصفات

speci�cation الأوروبية المطلوبة
للمنتج،

عدم توفر دراسات السوق السلعية
الحديثة التي توضح إمكانية دخول المنتج

المصري إلى السوق الأوروبي.

المعوقات الخاصة بشأن التعامل
مع الدول العربية

ارتفاع أسعار الشحن بالمقارنة
بأسعار الشحن للدول الأوروبية

عدم توفر الدراسات السلعية الحديثة
التي تتيح فرصة للمصدر المصري تحديد

السوق  التي يمكن الدخول بها

عدم تطبيق بعض الدول لاتفاقية
التجارة الحرة العربي

المعوقات الخاصة بشأن التعامل
مع الدول الأفريقية

عقبات الصادرات لدخول أسواق
أفريقيا تتعلق بالبنية الأساسية

مشكل تتعلق بصعوبة إيجاد خطوط
ملاحية مباشرة وسريعة وخصوصاً لدول

أفريقي

ً الحلول لتنشيط التصدير داخلياً وخارجيا

تطوير البنية الأساسية للتصدير من خلال
تطوير الهيئات والقطاعات المختلفة

كمثال
1- قطاع التجارة الخارجية:

دور الهيئة العامة للرقابة على الصادرات

الجهود التسويقية في الأسواق العالمية
 بين الحكومة والقطاع الخارجي

الكوادر البشرية

الكوادر البشرية الخاصة بالجهات
الحكومية

الدعم الخارجي من الدولة

تدعيم التحرك الدولي من أجل
تنمية الصادرات

تكلفة السلعة

الدعم الخارجي من الدولة

تدعيم التحرك الدولي من أجل
تنمية الصادرات

معرفة الأسواق ومواقع التصدير

«اتفاقية الكوميسا»

وقعت مصر على الانضمام إلى اتفاقية
السوق المشتركة للشرق والجنوب

الأفريقي (الكوميسا) في 29/6/1998
وتم البدء في تطبيق الإعفاءات الجمركية
على الواردات من باقي الدول الأعضاء
اعتباراً من 17/2/1999 على أساس مبدأ
المعاملة بالمثل للسلع التي يصاحبها

شهادة المنشأ معتمدة من الجهات العنية
بكل دولة.

أوجه الاستفادة من اتفاقية الكوميسا

اتفاقية أغادير

وقعت اتفاقيه أغادير بين الدول العربية
المتوسطة الأربعة، وهي: (مصر

والمغرب وتونس والأردن) في 2004
ً \2\22 وقد دخلت حيز الاتفاقية اعتبارا
من 6\3\2007 بغرض إقامة منطقة

تجارة فيما  بين هذه الدول, حيث أنها تعد
نافذة التكامل الصناعي بين دول

الاتفاقية.

مميزات الاتفاقية

إعفاء كافة السلع المتبادلة بين الدول
الأعضاء منذ تاريخ دخول الاتفاقية حيز
التنفيذ  من الرسوم الجمركية، والرسوم
والضرائب الأخرى ذات الأثر المماثل
(السلع الصناعية والزراعية والسلع

الزراعية المصنعة).

فتح أسواق جديدة للمصدرين
 والمعارض الدولية

أهداف المشاركة في المعرض

معرفة موقعنا كمنتج مصري بين
منافسيه.. أين نحن!

بيع أو عرض المنتجات

بناء شبكة علاقات تجارية

تعزيز صورة الشركة في السوق
الخارجي  وصفحات التواصل الاجتماعي

طرح واختبار منتج جديد

مراقبة المنافسين من قرب

ً إجراء البحوث التسويقية عمليا

ينبغي أن تقوم الشركات المشاركةتقييم فعالية المشاركة في المعرض
في أي معرض بتقييم النتائج.

كيف يفكر التنين الصيني صاحب
الريادة التصديرية

Fixed Costs التكلفة الثابتة

VARIABLE COST التكلفة المتغيرة

دعم التصدير بين الواقع والخيال

أهم الشروط لاستيفاء الدعم

أن يتضمن تقديم المستند البنكي المقدم
عن ورود حصيلة الصادرات، ما يفيد أنه
تم تحويلها من المستورد نفسه مباشرة،
وذلك لكافة الشركات مع الصندوق

تقديم ما يفيد أن المصنع المنتج
حاصل على شهادة جودة صادرة

من جهة معتمدة

أن يكون قد زاول التصدير لمدة
ثلاث سنوات على الأقل، وقدم

عنها إقرارات ضريبية

مانشيت بأحد الجرائد القومية 2011

مصطلحات استيرادية، تصديرية، جمركية

Bill of landing بوليصة شحن

Quotas الحصص - الكوتا

Demurrage بدل أعطال حاويات

Storage رسوم أرضية / رسوم تخزين
Fees

Customs Duties رسوم جمركية

Certi�cate of Origin شهادة منشأ

Pro – Forma Invoice فاتورة أولية

Packing List قائمة تعبئة

Drawback استعادة رسوم الاستيراد

Health Certi�cate شهادة صحية

Phytosanitary شهادة صحية نباتية
Certi�cate

FOB FREE تسليم على ظهر السفينة
(ON BOARD (FOB

Cost Insurance  كلفة تأمين وشحن
and Freight CIF

Commercial فاتورة تجارية
Invoice

Customs Clearance تخليص جمركي

Transit Trade تجارة الترانزيت

Brand Name علامة تجارية

بيان حمولة السفينة - مانفيست
Manifest

Re-export إعادة التصدير

Ex-Work or التسليم من موقع البائع
(Ex-Factory (EXW

Bonded مناطق المخازن الجمركية
Areas

Certi�cate   شهادة المعاينة أو التفتيش
of inspection or inspection

Certi�cate - Analysis شهادة التحليل

Clearance papers  أوراق تخليص

الخاتمة

تعلمت من هذا الكورس  مستندات
التصدير  فحص وتحليل الصادرات

 الإجراءات الجمركية / إجراءات الشحن
 الصعوبات التي تواجه المصدرين


