
مصادر تمويل الشركات
الناشئة

مقدمة

يساعد الكورس أصحاب المشاريع
الناشئة والمقبلين على خطوة إنشاء
مشروع ناشئ في عرض مفهوم
المشروع الناشئ، ومصادر التمويل،
والفرص التمويلية المتاحة داخل السوق
المصري والعربي، وكيفية تقييم الفرص
الاستثمارية، واقتناص التمويل المناسب

انواع المشاريع الناشئة

start up مشاريع الاستارت اب

SMES المشاريع التقليدية

هو مشروع صغير او متوسط وله
منافسين فى السوق ويعتمد فى
الاساس على جني الارباح

ينمو من خلال زياده حجم المبيعات
وزياده العملاء ونسبة المخاطرة

محسوبة

ليس شرط ان يكون مشروع ريادي او

مبتكر ويقوم بتطوير المنتجات
والخدمات

مفهوم المشروع الناشئ  الاستارت اب
startup

هو فكرة ابتكارية تعتمد على استخدام
التكنولوجيا لحل مشكلة ما داخل
المجتمع ويمكنها النمو داخل السوق

وتحقق ربح مستقبلا

مشروع يعتمد على ايجاد حل لمشكلة ما
بالمجتمع وتعتمد فى الاساس على

التكنولوجيا

يقدم حل للمشكلة ثم بعد ذلك يجني
الارباح ونسبة مخاطره عاليه ويعتمد
على الابتكار ويملك قدرة على التوسع

والنمو السريع

ادوات انشاء المشروع الاساسية

التكنولوجيا اى استخاد تطبيق موبيل او
موقع الكتروني والبرمجة

المؤسسين فهو لا يعتمد على مؤسس
واحد لانه بيضعف من المشروع وفرص
التمويل انما من الافضل ان يكون اكثر
من مؤسس ويقوما بتغطية مجالات
المشروع ويكونوا متفقين ومتفاهمين

المنتجات او الخدمات معرفة منتجات
وخدمات المنافسين لكي تتميز عنهم
بالمنتج او الخدمة الخاصة بك باستخدام

تكنولوجي اعلي مثلا

خطة العمل او بيزنس موديل لابد ان
يقدم مويل واضح ثم بعد الانشاء تكون
خطة عمل وهو عناصر اساسية لغه

الارقام ولغة البيزنس لاقناع المستثمرين
بالمشروع

التمويل التأسيسي وهو لازم ان يكون
مشروعي قائم وواضح عملائي وطبيعة
عمل المشروع للحصول على تمويل من
جهة معينة او مستثمرين اى نسخه
تجريبية من المشروع او منتج مبدئي

مصادر التمويل الاولي لبدء
المشروع

التمويل الشخصي - تمويل الاصدقاء
والاقارب

تتمثل فى المدخرات الشخصية الخاصة
بالمؤسس او الحصول على مساعدات

من الاصدقاء والاهل والاقارب بأي نسبة

الشركاء المؤسسين
وهو اكثر من مؤسس يقوموا بتغطية كل
جوانب المشروع وكل المجالات
المطلوبة ويساهمون ايضا بالمال

والوقت والجهد

مسابقات ريادة الاعمال - حاضنات
الاعمال

مسابقة ريادة الاعمال التى تكون
الجوائز عبارة عن تمويل او دعم مالي

حاضنات الاعمال وهى ان تقوم بدعم
وتشجيع المشروعات فى البداية

اسباب الحصول على مستثمر

المال لتطبيق الفكرة وتحسين المنتج
للتسويق ودخول السوق لتوسيع
العمليات وزياده حجم فريق العمل
والدخول فى اسواق جديدة

العلاقات الاستراتيجية للمستثمر

توفير الاستشارات والملاقتراحات
لقرارات الهامة اى الارشاد والتدريب

الغير مباشر

زيادة مصداقية الشركة فى السوق
ومضاعفة القيمة السوقية فى مراحل

الاستثمار المقبلة

انواع المستثمرين

المستثمرين المقربين الذين نعتمد
Personal Investor عليهم

غالبا بيكون من خلال شبكة علاقات
صاحب المشروع بيوصل لمستثمر
يساعده فى المرحلة الاولي للمشروع
وهدفه ان الفكرة تنجح ولا يخسر امواله

Angel Investor المستثمر الملائكئ

هما رجال اعمال لديهم تواجد بالسوق
وبيفضلوا دعم المشروعات الجديدة
كمسؤلية مجتمعية ويقدم دعم قوي جدا
مقابل نسبة بسيطة من الربح والاهم انه

مؤمن بالفكرة وبيدعمها للنجاح

مستثمر فى مرحلة البذرة مع او بدون
Seed Investor حاضنة

نوع من انواع حاضنات الاعمال مدعمة
من المؤسسات الحكومية وهى تقدم
دعم واحتضان للمشروع الناشئ فى
المراحل الاولي قبل تنفيذ النسخة
التجريبية للمشروع اى مرحلة البذرة

Venture مستثمر رأس المال الجرئ
Capitalists

هو مستثمر يستثمر فى مشروعات
ناشئة بنسبة مخاطرة عالية واحيانا تكون
شركات خاصه بالاستثمار مقابل حصه او
مجموعه من الاسهم بالمشروع وتكون
فى مراحل متقدمة للمشروع اى تم
تحقيق ارباح بالفعل من المشروع

حاضنات الاعمال ومسرعات
الاعمال

حاضنات الاعمال Incubators : هي
برامج تشاركية مصممة لتساعد

المشاريع الريادية فى النجاح فى مراحل
البذور فهي تساعد رائد الاعمال فى

تقديم الارشاد والتدريب وحل المشكلات
المرتبطة بالمشروع الناشئ كما توفر له

امكانية الوصول للتمويل بربطه
بالمستثمرين

مسرعات الاعمال Accelerators : تشبة
حاضنات الاعمال لكن مع وجود مده

محدده لفترة الاحتضان ونوعية المشروع
حيث تقدم برامجها فى مده زمنية
محدده وللمشاريع فى مرحلة ما بعد

التأسيس

: Financier الممول

يقدم رأس المال فقط اى لا يقدم دعم
للمشروع وينتظر الحصول على الارباح

لا يمتلك نسبة مخاطرة عالية ويهتم
بالمكسب والارباح اكثر من امتلاك حصة

او اسهم بالمشروع

يسهل تخرجه من الشركة بعد الحصول
على الارباح ويمثل ضغط على الشركة

فى حالات كثيرة

: Investor المستثمر

يقدم رأس المال والدعم ويستخدم
علاقاته فى سبيل نجاح الشركة والدعم
الكامل لنمو الشركة ويدعم موقف
الشركة مستقبلا فى الحصول على
استثمارات ويملك نسبة مخاطرة عالية

يسعي للحصول على حصة او اسهم من
الشركة ويتدخل فى القرارات الخاصة

بالشركة

يشكل دعم قوي للشركة فى مراحل
كثيرة ومن الصعب تخارج المستثمر لانه

يمتلك حصة فى الشركة

مراحل المشروع لجذب
الاستثمارات

الفكرة Idea stage - الحد الادني الذي
Minimum viable يثبت جدوي الفكرة

product

- Pre seed مرحلة ما قبل التأسيس
Seed مرحلة التأسيس

Proof of اثبات لمفهوم الفكرة
Use case حالة الاستخدام - concept

Series A,B,C مرحلة التطوير أ - ب - ج

Scale up مرحلة النمو والتوسع

ما يبحث عنه المستثمر فى المشروع
الريادي

الشغف - الجدية والاصرار - مشكلة
واضحة وحل واضح

فهم للفكرة وللسوق ولطبيعة العملاء -
قدرة الفكرة على التطبيق والنمو -

الابداع فى الفكرة والحل

الخبرة وقوة فريق العمل - صعوبة تكرار
الفكرة - العائد من الاستثمار

اعدادات الحصول على تمويل

اعداد خطة العمل او البيزنس موديل
بطريقة احترافية

حدد نوع التمويل المناسب لمشروعك
وحجم التمويل والمقابل للمستثمر

اكتب قائمة بجهات التمويل وجمع
معلومات خاصة بكل جهة تمويل وجهز

عرض قوي

ابأ فى التواصل مع المستثمرين وسجل
كل مقابلة بنقاط القوة والضعف لديك -

جهز صفقتك الاساسية


